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EUROPA 6, GAMLA STAN

[ Gamla stan ligger fastigheten Europa 6, med anor fran sent 1300-tal. Under
arsskiftet 2009-2010 boérjade bostadsrattsforeningens styrelse se sig om efter ett
annat uppvarmningsalternativ. Men den charmiga stadsdelen, med sma gagator
och tatt mellan husen, ger inte de enklaste forutsattningarna for att byta varme-
system. Mats Heggestad, ordforande 1 bostadsrattsforeningen, berattar mer.

Vad gjorde att ni borjade se er om

efter en annan I16sning?

—Vara kostnader for eluppvarmningen blev
allt dyrare och till slut insag vi att det inte var
rimligt att betala de summorna. Vi var sju
familjer som delade pa cirka 240 000 kronor
i uppvarmningskostnader per ar. Darfor
bestdmde Vi oss for att titta pa andra upp-
varmningsalternativ.

Hur kom ni i kontakt med Energipartner?

— Forst tittade vi pa luftvarmepumpar. Men
det var ganska komplexa lésningar tyckte vi.
Vi tittade dven pa fjarrvarme, men det sparet
slappte vi ganska snabbt. Istdllet bestamde

vi oss for att titta pa andra typer av varme-
pumpar. Jag har tidigare arbetat som forsak-
ringsmaklare och jobbat mycket med industri-
och fastighetsbolag. En av mina gamla kunder
har ett mangarigt, gott samarbete med
Energipartner. De rekommenderade mig att
kontakta dem, vilket vi ocksa gjorde. For oss
var det vardefullt att fa tag pa nagon som vi
kunde lita pa och anfértro vara fragor och
rakna med att fa korrekta svar. Vii styrelsen
ar lekman — vi kan ingenting om varmepum-
par och ville inte anlita ndgon som till varje
pris ville sdlja in sin 16sning. Darfor var det

sa viktigt for mig och for styrelsen med den
personliga rekommendationen — att vi fick tag
pa nagon som vi visste hade gjort ett bra jobb
for andra kunder.

Hur tog ni det vidare déarifran?

—Jag kontaktade Energiparter och fragade
om de kunde tanka sig att bli var konsult, och
formulera ett upphandlingsunderlag at oss.

Vi kom ¢verrens, fick ett mycket bra underlag
och kontaktade darefter fem stora varme-
pumpsleverantorer i Stockholmsomradet. Men
nar vi far in deras offerter anser vi i styrelsen
att de ar undermaliga, och dessutom har en
otydlig prissattning. Vi kdnde oss inte trygga.
Da vande vi oss aterigen till Energipartner
och fragade om de ocksa ville komma in med
en offert. Av dem fick vi en snygg, tydlig och
prismassigt konkurrenskraftig offert. Vi beslu-
tade da att anlita Energipartner.

Kan du beskriva hur processen

med Energipartner sag ut?

—Viville ha en totalentreprenad, vilket
innebar att Energipartner tog hand om precis
allt, inklusive att sdka alla tillstand och skota
all hantering av olika myndighetsfragor. Den
processen var ganska lang, eftersom Gamla
stan ar ett omrade av historiskt och kulturellt
varde. Dessutom hamnade vii ett lage dar
tillstandsmyndigheten borjade lagga upp nya
rutiner nar det gallde borrningar i Gamla
stan. Manga remissinstanser skulle tillfragas,
men allt det har hanterade Energipartner
valdigt smidigt, vilket till sist gav oss ett
borrningstillstand. Vi1i styrelsen fick ocksa
bra och kontinuerliga uppdateringar pa vart i
processen vi befann oss. Nar alla tillstand val

var pa plats tog det ungefar tre veckor att ge-
nomféra borrning, markarbeten, bortforsling
av den gamla anlaggningen och installation
av den nya.

Hur stor blev besparingen?

— Anldggningen ar sapass nyinstallerad att vi
inte har facit an, men kalkylen sdger att vi kom-
mer att spara i storleksordningen 100-150 000
kronor per ar i uppvarmningskostnad. Det
beror lite pa hur elpriserna utvecklas.

Med facit i hand, vad &r viktigt att

ténka pa i en saddan har process?

— Det jag skulle rekommendera andra styrelser
som sitter 1 samma beslutsprocess ar att
fundera 6ver vem som ska dga den nya var-
meanldaggningen. Det var faktiskt den fragan
som gjorde att vi valde bort fjarrvarme som
alternativ. Med en sadan varmelosning ar det
namligen fjarrvarmebolaget som ager hela
infrastrukturen for uppvarmningen —nagot de
tar bra betalt for. Vi valde istdllet att gora en
lite storre investering sjdlva, samtidigt som vi
fick en egendgd infrastruktur. Varmepumpen
behover kanske bytas ut vart tjugonde ar,
men borrhdlet och infrastrukturen finns kvar.
Darfor menar jag att den langsiktiga vinsten
ar att aga sin egen energikalla. Och ar det sa
att ndgon som laser det har vill komma och se
hur var anlaggning ser ut, sa ta garna kontakt
med mig, Mats Heggestad ordférande for
Europa 6.
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OM VARMESYSTEMET:
Fastigheten viarms av en vairmepump med en effekt pa

28 kilowatt. Det som gor den hér installationen speciell &r att
energin hamtas fran grundvattnet istéllet for berget. Orsaken
&r att stérre delen av Gamla stan ligger mitt pa Brunkebergs-
asen, som huvudsakligen bestar av grus och sand. Den stora
fordelen med grundvattenvdarme ar den verkningsgrad som
uppnas — grundvattnets temperatur &r drygt den dubbla
jamfért med temperaturen i vanligt berg, vilket innebar att
varmepumpens effekt i sjdlva verket motsvarar 35 kilowatt.

.




ALSTENSGATAN 22, BROMMA

Alstensgatan 22 ar en fastighet med 17 lagenheter och stor tradgard. Under
2005 investerade man i ett nytt varmesystem. Anders Ohrnell — kassér och
styrelseledamot 1 bostadsrattsforeningen — minns tillbaka.

Vilken uppvarmning hade ni tidigare?
—Vihade oljeuppvarmning, med stod av el.

Vad var det som gjorde att ni borjade se er
om efter en annan I6sning?

— Dels var det ekonomin, dar vi tittade pa pris-
bilden for olja och el samtidigt som oljepannan
var gammal och kravde service. Sedan sa var
det ocksa en miljoaspekt med.

Hur kom ni i kontakt med Energipartner?
Och varfoér valde ni just dem?

—Vi gjorde en offertforfragan till tre olika
leverantorer, men fastnade snabbt for
Energipartner. De ligger i vart naromrade och
hade dessutom goda referenser. De aterkom
snabbt med offert och f6rslag pa hur vi skulle
ga tillvaga. Vi fick direkt ett bra intryck. I var
beslutsprocess gick vi inte bara pa pris, utan
referenser och kvalitet var det viktigaste for
oss. Vi visste ocksa att Energipartner var ett
stabilt féretag, och det ar viktigt att kanna

sig saker pa att leverantéren av ett sant har
system finns kvar i framtiden. Nar vi sokte 1lan
pa banken var Energipartner dven kanda dar
och hade gott rykte — det var flera andra av
bankens kunder som hade anlitat dem. De har
vibbarna och de referenser vi fick gjorde att
valet blev enkelt.

Hur sag processen med Energipartner ut?

— Nar vi bestamt oss satte de igang omgaende.
Jag var helt fascinerad ¢ver arbetet. De tog ut
oljepannan, och genomférde sedan en ganska
omfattande installation snabbt och smidigt.
Fyra borrhal och en bergvarmepump med
separat tank fér varmvatten och fyra ackumu-
latortankar. Det finns ocksa en ny oljepanna
som stottar med tillskottsvarme om det blir
riktigt kallt. De stddade och gjorde i ordning
allt jattefint efter sig. Enligt den kalkyl vi gjort
berdknades aterbetalningstiden till atta ar,
men det har faktiskt gatt snabbare &n sa.

Vilka rad skulle du ge till andra bostads-
rattsforeningar som vill byta varmesystem?
— Det handlar om en stor investering, och da
vill man kanna sig saker. Ta referenser. Gor
en kalkyl ihop med leverantoren. Ett sant har
arbete kraver sarskild kompetens och du
maste kanna fortroende. Stirra dig inte blind
pa priset utan titta dven pa de andra bitarna.
Vi fick offerter som var billigare an Energi-
partners, men tryggheten, fortroendet och
narheten gjorde att vi valde dem.




KUNGLIGA DJURGARDENS
FORVALTNING

Staffan Backdahl arbetar
som teknisk forvaltare,

med ansvar att tillgodose
varmebehovet 1 cirka 200
fastigheter pa norra och
sodra Djurgarden. Utbyte av
oljeuppvarmning till varme-
pump ar en prioriterad fraga
iom Kungliga Djurgardens
forvaltning, och sedan 2011
ar det Energipartner som
utfor installationerna, och
serviceuppdragen.

Hur kom du i kontakt med Energipartner?
—Under 2011 gjorde Kungliga Djurgardens
férvaltning en ny upphandling for varme-
pumpsinstallationer. Det innebar att vi tar in
offerter fran flera olika leverantorer som vi
sedan jamfor. Energipartner var det alternativ
som passade oss bast, bade sett till pris och
kompetens.

Hur &r det att arbeta med Energipartner?
—Det ar ett foretag som tar kundens énskemal
till sig och som man kan bolla olika alternativ
med for att hitta den basta 16sningen for ett
specifikt behov. Just den kompetensen och
lyhoérdheten ar de storsta fordelarna med att
arbeta med Energipartner. Installationerna,
och aven serviceuppdragen har fungerat ut-
markt under den tiden vi arbetat tillsammans.

Vilken &r den storsta besparing ni gjort

i en fastighet efter byte till vdirmepump?

— De storsta besparingarna hoppas vi fa se pa
de tva senaste installationerna som gjordes i
ar. Tidigare varmdes dessa enbart med olja
och el.

Vad tycker du &r viktigast i valet av
varmepumps/serviceleverantér?

— Helheten. Vag in allt fran borrning till instal-
lation av varmepumpen och service. Det ar
ocksa viktigt att ha en tydlig 6verrenskommelse
om slutresultatet — vad det ar man képer och
hur stor besparingen forvéntas bli.



STOCKHOLMS MEST ERFARNA INSTALLATOR.
Energipartner erbjuder marknadens bredaste sortiment
av vdarmepumpar for alla typer av fastigheter och lokaler.
De levereras och installeras dessutom med marknadens
basta garantipaket. Men det &r inte darfor du ska vélja
oss. Det &r for erfarenheten vi skaffat oss under 30 ar som
varmepumpsinstallatérer i Stockholm med omnejd. Vi har
kompetensen for att driva och genomféra hela processen
sjalva — fran projektering till installation och service. Med
egna montdrer kan vi sjdlva kvalitetssakra varje del i arbetet.
Vi tar ansvar for allt och levererar driftsékra anléggningar
som sdnker dina varmekostnader med upp till 80 procent.
Aterbetalningstiden &r i normala fall s kort som 4-6 r.

Som ett forsta steg erbjuder vi dig en kostnadsfri utredning
av fastighetens behov. Vi kartlagger da energianvandningen,
utreder mojliga borrplatser, atkomster samt évriga specifika
omstandigheter kring det aktuella objektet. Detta arbete
resulterar i ett anbud med detaljerad information kring
framtida driftkostnad och besparing — ett komplett besluts-
underlag helt enkelt.

| denna broschyr har vi Iatit nagra av vara befintliga kunder
berétta om sina erfarenheter av samarbetet med oss. Sjalv-
klart kan du sjélv fa komma i kontakt med dem, eller nagra
av vara hundratals ovriga referenter. Nojda kunder ar var
paradgren.
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